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GUTEN TAG LIEBE LESER,

liebe Kunden, Mitarbeiter und Freunde unseres Hauses, nun ist es
soweit —am 15. MAI 2020 blicken wir — Ursula und Werner Rehder —
auf genau 50 Jahre Selbsténdigkeit und Autohaus Rehder zuriick. 50
Jahre im Dienste des Kunden - 50 Jahre Dienst am Automobil — 50
Jahre in der Verantwortung fir unser Autohaus und seine Mitarbeiter!
Sehr weit schauen wir in diesen Tagen und Wochen zuriick. Und zu-
gleich schauen wir heute voraus.

Heute sind wir »Viele«, damals waren es nur wir zwei mit unserem
Mitarbeiter Herrn Wolfgang Steinberg und der tatkraftigen Hilfe und
Unterstiitzung von Herrn Werner Rehder Senior. Wir haben heute
unsere S6hne Timo und Marco mit unserer Schwiegertochter Irina an
unserer Seite. Sie haben mittlerweile die Fiihrung unseres Familien-
betriebes tibernommen. Inzwischen planen sie alles, setzen es um und
treffen die Entscheidungen.

lhnen zur Seite steht ein tolles und motiviertes Mitarbeiterteam, be-
stehend aus 24 treuen und zuverldssigen Kolleginnen und Kollegen.
Das freut uns sehr und wir sind unseren Kindern und unseren Mitarbei-
tern daflr sehr dankbar. WO SIND DIESE 50 JAHRE GEBLIEBEN

— WAS IST IN DIESEN 50 JAHREN ALLES GESCHEHEN? Wie haben
wir uns verandert? Wie hat sich unsere Branche veréndert? Wie haben
sich unser Land und unsere Umwelt verandert? Und wie hat sich die
Welt in diesen 50 Jahren verandert???

... und, um nun den Kreis zu schlieBen und zum »Seitenspiegel« zu
kommen: Wie hat sich dieses kleine, unscheinbare Ladchen, das am
15.MAI 1970 von Ursula & Werner Rehder gegriindet wurde in den
50 Jahren seines Bestehens entwickelt und was ist inzwischen daraus
geworden? Eine Antwort dazu finden Sie auf den folgenden Seiten
dieses »Autohaus Rehder Seitenspiegel«.

Wir wiinschen lhnen viel SpaB beim Lesen.

Ursula & Werner Rehder
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»WIE KAM ES ZUR GRUNDUNG
DES AUTOHAUSES?«

»lch trdumte davon, mein eigener Chef zu werden —
mit einer kleinen Werkstatt oder einer Tankstelle. Meine Frau Ursula
wollte ich dabei unbedingt mit im Boot haben. Sie war als kaufmanni-
sche Angestellte tatig und bearbeitete damals Hypotheken - auf diese
Qualifikation wollte ich natiirlich nicht verzichten! Ein Versicherungs-
agent machte mich dann auf den Betrieb in der PreuBerstraBe auf-
merksam, der verpachtet werden sollte.«

»WELCHE BESONDERE VERBINDUNG
BESTEHT ZUR MARKE HYUNDAI?«

»Mit Hyundai haben wir seit 16 Jahren einen Partner,
mit dem wir gemeinsam in die Zukunft blicken kénnen. Hyundai bietet
uns Produkte, die absolut in die heutige Zeit passen. Eine sehr hohe
Verarbeitungsqualitat mit 5 Jahren Hersteller-Garantie, dazu eine breit
aufgestellte Produktpalette mit einem wirklich sehr schénen und an-
sprechenden Design.

Zudem ist Hyundai Vorreiter was die Entwicklung von alternativen
Antrieben angeht. Und aus diesen starken Griinden haben wir uns
nach dem Ende unserer Vertriebstatigkeit der Marke Mazda auch dazu
entschlossen, Hyundai exklusiv zu vertreiben und keine weitere Marke
in unser Portfolio aufzunehmen. «

»WELCHE WERTE SIND IHNEN WICHTIG?«

»Wir sind ein familiengefiihrtes mittelstandisches Un-
ternehmen. Damit ist eigentlich schon gesagt, was uns besonders am
Herzen liegt: Engagement, Ausdauer, Offenheit fiir (fast) alles, Mut,
Vertrauen, Ehrlichkeit, Interesse am Menschen mit all seinen Ecken
und Kanten, aber vor allem: ganz viel Herzblut!«

»WAS WAR DIE GROSSTE HERAUSFORDERUNG
DER ANFANGSZEIT?«

»Das war ganz sicher die Aufgabe, ein Konzept zu
finden und »dran« zu bleiben. Das Wichtigste an einer Griindung ist es
ja, Vertrauen bei den Kunden aufzubauen und auszubauen. Eben aus
einer guten ldee auch eine gute Firma zu machen.«

»WELCHES ERLEBNIS/EREIGNIS IST
BESONDERS IN ERINNERUNG?«

»Da féllt mir sofort unsere geplante Eréffnung am 15.
Mai 1970 ein. Wir wollten in den Kieler Nachrichten eine Er6ffnungs-
anzeige schalten. Das war aber nur gegen Vorkasse moglich, da uns
unser Vorbesitzer einen geschaftlichen Scherbenhaufen hinterlassen
hatte, wodurch wir als »kreditunwiirdig« galten. Gliicklicherweise wa-
ren wir in der Lage diesen Eindruck schnell zu korrigieren und arbeiten
seit 50 Jahren sehr eng mit den KN zusammen.«

»WELCHE UMZUGE UND ERWEITERUNGEN GAB ES?«

»Im Jahre 1974 verlieBen wir unseren Griindungs-
ort und zogen in die JungmannstraBe. Die Lage war zwar deutlich
schlechter, aber wir hatten viel mehr Platz zur Verfligung. Im Herbst
1976 zogen wir mit dem Betrieb dann endlich an die Kieler Automeile,
unseren jetzigen Standort. Hier verwandelten wir ein ehemaliges Tank-
stellengrundstiick nach und nach in unser Autohaus. Dazu erforderlich
waren Grundstlickzukadufe von der damaligen ARAL Tankstellengesell-
schaft und von unserem Nachbarn.

Im Jahre 1998 ibernahmen wir den Autobetrieb Stift in Altenholz-Stift
als Filialbetrieb. Die Rdumlichkeiten waren duBert marode, der Kauf-
preis viel zu hoch - also entschieden wir uns, einen neuen Stand-

ort zu suchen und diesen zu bebauen. Das geschah in den Jahren
1999/2000 im Gewerbegebiet in Lehmkaten, wo wir uns seither mit
dem Filialbetrieb befinden.«

»WIE SCHWER BZW. LEICHT FIEL DIE UBERGABE
AN DIE ZWEITE GENERATION?«

»Die Ubergabe an unsere Séhne Timo und Marco fiel
nicht schwer. Wir sind mittlerweile in einem Alter, in dem sich andere
Leute meistens viele Jahre im Ruhestand befinden. Es wurde notwen-
dig, die Zlgel aus der Hand zu geben. Die Zeiten im Geschéaftsleben
und generell im Automobilgeschéft haben sich mittlerweile derart
verandert, dass es die jingere Generation sein muss, die das Ruder in
der Hand hat und loslegt.«

»WAS SIND DIE WUNSCHE FUR DIE ZUKUNFT?«

»Wir wiinschen uns, dass unser Unternehmen trotz
aller derzeitigen Widrigkeiten und Umbriichen dem Markt erhalten
bleibt. Ferner wiinschen wir uns, dass wir uns weiterhin das Vertrauen
unserer Kundschaft erhalten und dass wir unseren Mitarbeitern eben-
so in Zukunft ein zuverlassiger Arbeitgeber sein werden.«

»Bei allen Bestrebungen, das ganze Leben durchzu-
digitalisieren hoffen wir, dass Menschlichkeit auf allen Ebenen ihre
Existenzberechtigung behalt und diese auch weiterhin maBgebliche
Beitrage zur Definition dessen leistet, was allgemeinhin als Fortschritt
empfunden wird.«




COVID-19 IM JUBILAUMS-JAHR

WIE MAN DEN BEGINN DER KRISE IM AUTOHAUS ERLEBT:

Liebe Kunden, Partner und Wegbegleiter, unser Jubel-Jahr haben wir
uns wahrlich anders vorgestellt... Es war geplant zuerst ein tolles Fest
am 16. Mai gemeinsam mit unserem gesamten Team und unseren Be-
triebs-Rentnern zu feiern. Danach hatten wir vor Mitte Juni eine Party
fir unsere Kunden, Lieferanten und Wegbegleiter der letzten 50 Jahre
zu schmeiBen. Richtig schone Feste sollten es werden! Die Einladun-
gen waren bereits gedruckt, das Catering gebucht, das Programm
organisiert und die Kapelle bestellt. Und auch dieses Magazin war
schon in der letzten Phase vor dem Druck. Wir alle, die Familie Rehder,
hatten uns richtig viel Miihe bei der Planung gegeben und mit groBer
Freude daraufhin gearbeitet.

Dazu der lange geplante Umbau in Kronshagen mit dem Bau einer
modernen Dialogannahme und eines schénen und groBziigigen Aus-
lieferungsplatzes. Fiir unsern Familienbetrieb eine groBe Investition in
die Zukunft.

Und dann sollte alles ganz anders kommen...

Die Berichte in den Medien lber das Corona Virus hauften sich plotz-
lich und auch hierzulande gab es immer mehr Infektionen mit Covid
19. Als erstes fiel die bei uns in Danischenhagen durchgefiihrte Wohl-
tatigkeitsveranstaltung, die 11. Klee Borse, dem Virus zum Opfer. Sie
musste knapp eine Woche vorher abgesagt werden. Normalerweise
hatte das engagierte Team wieder ca. 3.000 — 4.000 Euro an Spenden
flir den guten Zweck eingesammelt. (Siehe Seite 14)

Mitte Mérz iberschlugen sich die Ereignisse dann geradezu, wie zum
Beispiel die wochenlangen SchulschlieBungen und der danach folgen-
de Shutdown, von dem auch unsere Verkaufsabteilung betroffen war.
Hinzu kam, dass die Nachfrage nach Fahrzeugen von jetzt auf gleich
buchstablich komplett einbrach und dass unser Servicebereich durch
die behordlichen Einschrankungen einen starken Riickgang hinnehmen
musste. Innerhalb von wenigen Tagen stand unserer aller Welt auf dem
Kopf und vermeintlich feste Strukturen gerieten stark ins Wanken.

Fir unseren kleinen Betrieb stellt diese Krise die gréBte Herausforde-
rung unserer 50 jahrigen Firmengeschichte dar. Was in den kommen-
den Wochen und Monaten noch passieren wird, bleibt eine riesen-
groBe Ungewissheit. Wann wir wieder zu so etwas wie Normalitat

1995
Erwerb des Nachbargrundstiickes vorne an der StraBe
und Errichtung der groBen Freiflache.

libergehen werden, ist derzeit ungewiss. Analog dazu die Frage, wann
sich unsere nationale und die Weltwirtschaft von dieser Krise erholen
werden. Daher bleibt uns nichts anderes ubrig als Kosten einzusparen
und beispielweise Projekte wie unsere Jubilaumsfestlichkeiten abzu-
sagen. Das alles geschieht in der Hoffnung, dass wir diese zu einem
spateren Zeitpunkt, vielleicht schon im kommenden Jahr, nachfeiern
kénnen.

An dieser Stelle méchten wir, dass Sie wissen sollen, dass wir trotz
allem auch wéhrend dieser Krise fiir Sie da sind. Wir werden unseren
Kundendienst so lange wie mdglich fiir Sie aufrechterhalten, in der
Hoffnung, dass wir nicht doch noch im Rahmen behérdlicher Auflagen
zeitweise schlieBen missen. Auch unsere Verkaufsabteilung steht
Ihnen bei Fragen und Wiinschen gerne zur Verfligung. Wir finden

fur alle Inre Wiinsche eine passende Lésung. Unsere Maxime fir die
Krisenzeit lautet, wir wollen mit der gleichen Mannschaft, mit der wir
in die Krise gestartet sind gemeinsam wieder aus der Krise heraus-
gehen!

Unser Wunsch und unsere Hoffnung sind es natiirlich, dass auch Sie
uns in diesen schweren Zeiten die Treue halten. Wir haben in unse-

ren beiden Hausern alle entsprechenden MaBnahmen zu lhrem und
unserem Schutz eingerichtet, um die Wahrscheinlichkeit einer Infektion
so gering wie mdglich zu halten. Wir wiirden uns sehr freuen, wenn
Sie uns in dieser tiefen Krise tatkraftig mit Auftrdgen unterstiitzen. Be-
sonders im Fahrzeugverkauf ist aufgrund der aktuellen Situation jetzt
die richtige Zeit, um einmalige Schndppchen mit hohen Rabatten zu
machen.

Wir hoffen, dass wir diese schwierige Zeit gemeinsam meistern wer-
den und am Ende gestérkt in eine neue Welt eintreten, die sich dann
hoffentlich in vielerlei Hinsicht zum Besseren verandert hat.

Bleiben Sie bitte gesund!

Timo & Marco Rehder
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»Es war unser erster Autokauf beim Autohaus Rehder. Insgesamt
haben wir uns einfach gut beraten gefiihlt, alles hat reibungslos
funktioniert und besonders gut hat uns die unaufgeregte, aber sehr
hilfsbereite Art der Angestellten und insbesondere des Verkéufers ge-
fallen. Man hat uns nicht einfach etwas verkaufen wollen (wie bei so
vielen Verk&ufern), sondern ist auf unsere Wiinsche und Bediirfnisse
eingegangen. Wir werden nicht das letzte Mal da gewesen sein.«

»Gute Beratung im Bereich Elektromobilitat. Top Service.«

»Hatte meinen Mazda zur Inspektion. Von der ersten Kontaktaufnah-
me bis zur Abholung des Fahrzeuges alles super. Nettes kompetentes
Personal, angenehme Atmosphare zum Warten (Kaffee und Geback
inkl.). Preis fir Inspektion vollig okay und Fragen zur Technik konnten
vor Ort addquat beantwortet werden. Ein Autohaus des Vertrauens
gefunden. Sehr zu empfehlen!!l«

»Seit des Autokaufs mit ALLEM immer sehr zufrieden. Alles lauft, wie
vorher besprochen und immer zur vollsten Zufriedenheit. Wir haben
noch nirgendwo erlebt, dass man vom ersten bis zum letzten Mitarbei-
ter so freundlich und zuvorkommend behandelt wird. Fiir uns stimmt
alles.«

»lch habe schon mit diversen Mazdas im Autohaus Rehder gute
Erfahrungen gemacht und kann das jetzt fiir meinen Hyundai ebenfalls
bestéatigen. Alles gut und alle immer sehr freundlich. : -)«

»lch fiihlte mich im Autohaus Rehder auf Anhieb wohl und sehr gut
beraten. Hier ein groBes Lob an Frau Graczyk, die sehr viel Geduld mit
mir hatte. Ich liebe meinen Flitzer und auch die erste Inspektion verlief
reibungslos. Die Herren vom Service sind ebenfalls sehr zuvorkom-
mend und beantworten jede noch so kleine Frage. Vielen Dank!«

»Nach Versuchen in anderen Autohausern das laute Gerausch zu

erkennen welches mein i40 machte, wenn ich von der Bremse trat,
wurde ich bei euch innerhalb von Sekunden vom Problem befreit.

Vielen Dank fiir die schnelle Hilfe!!l«

»Hier ist ein engagierter Familienbetrieb und kein unpersénliches
GroBunternehmen. Alle Mitarbeiter sind freundlich und kompetent.
Ich wiinsche mir, dass mir dieser sympathische Familienbetrieb noch
lange erhalten bleibt.«

»Kann dem Autohaus zu seinem Service und seinem Personal nur
gratulieren. Werde als Kunde dem Autohaus die Treue halten.
Empfehlenswert.«

Kronshagen

Opw0]

Danischenhagen
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| WER KLINGELT DENH DA?

PLATTGEMAC
OH TANNENBAUM

DIE REHDERS

HABEN DAS A EN

»WAS ZEICHNET DAS AUTOHAUS REHDER AUCH
IN DER ZWEITEN GENERATION BESONDERS AUS?«

»Wir sind einer der letzten kleinen familiengefiihrten
Markenhéndler im Kieler Raum und haben uns bewusst dazu entschie-
den, nicht wie viele unserer Kollegen liber ganz Schleswig-Holstein
Filialen zu errichten. Unser Zuhause ist Kiel (Kronshagen/Danischen-
hagen). Hier leben wir und hier fiihlen wir uns heimisch. Hier kennen
wir die Menschen und den Automobil-Markt.

Da wir nur an zwei Standorten agieren, ist fast immer mindestens einer
von uns Rehders vor Ort. Dadurch sind nicht nur unsere Mitarbeiter,
sondern auch die Geschaftsfiihrung mit dem Ohr ganz nah beim Kun-
den. Wir glauben, dass auch unsere Mitarbeiter — die zu einem groBen
Teil schon sehr lange in unserem Hause tatig sind — es ebenfalls sehr
schétzen, dass die Geschéftsleitung meistens fiir sie da ist.«

»WAS SIND DIE GROSSTEN HERAUSFORDERUNGEN
UND CHANCEN FUR DIE ZUKUNFT?«

»Da bewegen uns zwei Punkte ganz besonders. Zum
Einen ist es die Zukunft unserer Branche allgemein. Wo steuern die
Automobilhersteller hin? Und wie wirkt sich das auf unseren Betrieb
aus? Es wird immer wieder orakelt, dass die Hersteller den Vertrieb
ihrer Produkte in Zukunft selbst via Internet in die Hand nehmen
wollen. Das wiirde uns als Handler natiirlich in unserem Potential
beschneiden. Andererseits fragt man sich, ob so eine Entwicklung am
Ende wirklich das wére, was der Kunde tatsachlich mochte?
Die Zukunft wird es uns zeigen.

Als kleiner Familienbetrieb mit einem kompakten und sehr motivierten
Team haben wir aber den klaren Vorteil, dass wir sehr schnell auf
Verénderungen im Markt reagieren kdnnen. Zum Anderen macht sich
auch in unserem Gewerbe der Fachkraftemangel — besonders im
technischen Bereich - splirbar bemerkbar. Das bedeutet fir uns, dass
wir mehr denn je unsere Nachwuchskréfte selbst ausbilden wollen und
missen. «

»WIE REAGIEREN REHDER UND HYUNDAI AUF
DAS THEMA ELEKTROMOBILITAT?«

»Unser Hersteller Hyundai bescherte uns vor ca. 3 Jah-
ren eine absolute Premiere bezogen auf Alternative Antriebe.

Den Hyundai loniq gab es ab diesem Zeitpunkt als Hybrid, Plug-In-
Hybrid und als reines Elektro-Fahrzeug. Wir waren sehr froh dariiber,
unseren Kunden die volle Bandbreite an méglichen Alternativen in
Form eines Fahrzeuges anbieten zu kdnnen, was speziell auf diese An-
forderungen hin entwickelt wurde. Dem standen damals aus unserer
Sicht oft eher halbherzige Lésungen anderer Hersteller gegentiiber,
die einfach einen »Bestseller« aus lhrem bestehenden Modellportfolio
bestimmten, um diesen mit einem Elektromotor zu versehen.

Mit dem Hyundai Kona EV legte Hyundai dann ein weiteres Elektro-
fahrzeug nach, dass in der Presse und bei den Interessenten auf ab-
solute Begeisterung stieB. Das Jahr 2020 wird dadurch gepragt sein,
dass die komplette Modellpalette bis zum Jahreswechsel um alternati-
ve Antriebsformate erweitert wird. Als Familie und als Autohaus halten
wir es fiir erforderlich, dass die Welt der Mobilitat sich perspektivisch
mit Blick auf unsere Umwelt verandert. Das hohe Engagement unseres
Herstellers, in Bezug auf neue Technologien, stimmt uns sehr positiv,
die Evolution des Individualverkehrs als menschliche Schnittstelle zum
Kunden noch lange begleiten zu kénnen.«

»WIE WEIT IST HYUNDAI BEIM
WASSERSTOFFANTRIEB (HYUNDAI NEXO?)«

»Mit dem Modell Nexo gehért Hyundai zu den weni-
gen Herstellern die bereits ein Fahrzeug mit Brennstoffzelle in Serie
fertigen. Leider ist fiir unser Haus ein aktiver Vertrieb dieser Innovation
bisher noch nicht mdglich, da es dazu natiirlich einer Wasserstofftank-
stelle im ndheren Umfeld bedarf. Derzeit liegt die nachste 6ffentliche
Tankstelle dieser Art in 100km Entfernung. Wir hoffen ganz stark, dass
es fir die Landeshauptstadt Kiel kurzfristig eine Lésung geben wird,
Wasserstoff als Kraftstoff in Kiel zu tanken.«

»WORAUF DURFEN SICH REHDER-KUNDEN
IN ZUKUNFT BESONDERS FREUEN?«

»Nun, in einer Zeit, in der sich alles immer schneller
verandert und vieles immer unpersonlicher wird, wollen wir unseren
Kunden nach wie vor eine Art sicheren Hafen bieten. Unsere Kunden
koénnen sich darauf verlassen, dass Sie bei uns auch in Zukunft den
gewohnten erstklassigen und familidren Service erhalten, den Sie
verdienen und in unserem Hause gewohnt sind. Wir werden weiterhin
in unsere beiden Standorte, in unsere Mitarbeiter und in die Marke
Hyundai investieren.«

»WO STEHT DAS AUTOHAUS REHDER IN 20 JAHREN?«

»Unsere langfristige Planung ist darauf ausgelegt, auch
in Zukunft gemeinsam mit unserer Marke Hyundai weiter durchzu-
starten. Um fir die Zukunft optimal aufgestellt zu sein, investieren wir
derzeit in Kronshagen in eine umfangreichen Sanierung der alten Aus-
stellungshalle. Der Umbau sollte im Herbst diesen Jahres abgeschlos-
sen sein.«
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»WAS GENAU PASSIERT AUF DER BORSE?«

»Ilm Kern ist die Borse ein Flohmarkt fiir gebrauchte
Baby- und Kinderkleidung, Schwangerschaftsbedarf, Spielzeuge,
Biicher, Kinderfahrrader, Kindersitze und vieles mehr. Bei uns wird alles
von den Helfern nach GréBen und Themen Ubersichtlich vorsortiert.
Dazu gibt es eine groBe Tombola mit tollen Preisen, Kaffee, Kuchen,
Wiirstchen und fir die Kleinen Kinderschminken, einen Streichelzoo
des Tierparks Gettorf und Bastelaktionen.«

»WIE KAM ES ZU DIESER BORSE IM AUTOHAUS REHDER?«

»Die Borse startete 2014 in einer Kita in Altenholz. Hier
wurde es allerdings schon nach der zweiten Veranstaltung zu klein. Ich
war damals bereits als Helferin dabei und bot an, die Bérse in unseren
R&umlichkeiten durchzufiihren. Seit 2015 sind wir die Gastgeber der
Babyborse und haben sie seitdem zu einem tollen Event fiir die ganze
Familie weiterentwickelt.«

»WELCHEN ZWECK VERFOLGT DIE BORSE?«

»Es sind mehrere Zwecke zugleich. Zum einen kon-
nen Familien hier nicht mehr benétigte Dinge lokal verkaufen. Zum
anderen bietet sie Interessierten eine riesige Auswahl an guten,
gebrauchten Sachen zum glinstigen Preis. Dabei spielt natrlich
auch der Aspekt der Nachhaltigkeit eine groBe Rolle. Darliber hinaus
unterstiitzen wir mit der Borse seit 2015 das Projekt »KLEE« der hos-
piz-initiative Kiel e.V. Wir konnen voller Stolz sagen, dass wir durch die
vergangenen 10 Borsen, innerhalb von 5 Jahren eine Spendensumme
von insgesamt 33.944 Euro liberreichen durften. «

»GAB ES EINEN BESONDERS SCHONEN MOMENT, AN DEN SIE
SICH GERNE ZURUCK ERINNERN?«

»Es gab in den letzten Jahren so viele schone Momente,
den einen speziellen Moment gibt es da gar nicht. Zu jeder Bérse
kommen etwa 100 freiwillige Helfer zusammen und die Atmosphére
ist immer ganz schén und sehr herzlich. Unsere Nachbarn stellen |hre
Parkplatze und teilweise sogar Parkeinweiser zur Verfiigung. Firmen
aus der Nachbarschaft und den umliegenden Gemeinden, sowie Lie-
feranten unseres Hauses spenden groBziigig Preise fiir die Tombola.

Aus der »einfachen« Borse ist ein Netzwerk aus Menschen ent-
standen, die etwas Gutes bewirken wollen. Es sind Freundschaften
geschlossen worden und Geschéftsbeziehungen entstanden.«

»WIE WIRD ES WEITERGEHEN MIT DER BORSE?«

»Die 11. Bérse Mitte Marz diesen Jahres mussten wir
leider aufgrund der Corona-Pandemie kurzfristig absagen. Das war
fiir uns alle sehr schmerzvoll. Die ndchste Bérse ist aktuell fiir den
September geplant. Dariiber hinaus werden wir die Bérse so lange
fortfiihren, wie wir Freude daran haben und solange wir weiterhin so
tolle Unterstiitzung aus unserem Umfeld bekommen. Herzlichen Dank
dafirl«

ANLASSLICH UNSERES 50. JUBILAUMS WUNSCHEN WIR UNS
von unseren Gratulanten und Geschéftspartnern keine BlumengriiBe
oder &hnliches, sondern bitten um Spenden fiir ein sehr wichtiges
Projekt, das uns letztendlich alle bewegt und interessieren muss.

Bei einem Kieler Woche Besuch mit der Familie im vergangenen Jahr,
haben wir auf der Kiellinie die Umweltorganisation ONE EARTH -
ONE OCEAN E.V. (OEOO) kennengelernt. OEOOQ ist beheimatet in
Garching bei Miinchen und verfugt tber ein Biro in Kiel. Der Verein
beschaftigt sich mit dem Umweltschutz, insbesondere dem Gewa&sser-
und Kustenschutz. Sein Ziel: ein Konzept zu entwickeln und umzu-
setzen, das Gewdsser weltweit von Plastikmiill, aber auch von Ol und
Schadstoffen befreit.

One Earth — One Ocean e.V. ist seit 2018 offizieller Partner der UN
Umweltkampagne #CleanSeas.

Uns vom Autohaus Rehder liegt dieses Projekt sehr am Herzen. Muss
es auch, denn in unserer Region gehdrt das Meer zum Leben einfach
dazu. Wem es genau so geht und wer hier helfen mochte, den bitten
wir fir dieses Projekt etwas zu spenden. Auch kleine Betrdge helfen!
Oder werden Sie doch ebenfalls Mitglied bei One Earth — One Ocean
eV.

Néhere Informationen zum Verein erhalten Sie unter:

www.oneearth-oneocean.com

one earth-one ocean

BITTE SPENDEN SIE UNTER DEM STICHWORT
» « AN DEN VEREIN:

One Earth — One Ocean e.V.

IBAN: DE47 7016 3370 0004 1108 70
BIC: GENODEF1FFB
Volksbank Raiffeisenbank Fiirstenfeldbruck
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50 JAHRE AUTOHAUS REHDER -
BEDEUTEN AUCH 50 JAHRE WUNDERBARE MITARBEITER!

Hans-Jiirgen Steltzner

Marco Zick

Stefanie Graczyk

Sabine Lithje

Susanne Schulz

Manuela Drescher

Frank Marotzke

Jan Grimmert

Mirco Steffen

Christian Stieglitz

Sven Rowedder

Torben Quast

Igor Revin

Yasmin Schnoor

Robin Hillmer

Jan NuBbaum

Florian Moller

Nadine Reimers

Andreas Kriiger

Stephan Weber

Daniel Reinhardt

Andreas Tornow

Christoph Kammann

Olga Pronchenko

~ 50Jahre
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